Wstephe szacunkowe
wyhniki Coffeedesk.pl

styczen-wrzesien 2021

IR é'P CoffeeDesk



Zastrzezenia prawne

Materiat, zostat przygotowany przez Emitenta (,Spotka”), wytacznie w celach infor-
macyjnych. W szczegdlnosci nie stanowi on oferty sprzedazy, zaproszenia do ztozenia
oferty lub propozycji nabycia instrumentéw finansowych, ani nie powinien by¢ trakto-
wany jako zrodto wiedzy wystarczajgcej do podjecia decyzji inwestycyjnej dotyczacej
nabycia instrumentéw finansowych, w szczegdlnosci na terytorium Polski. Niniejsza
Prezentacja zawiera stwierdzenia dotyczace przysztosci, ktére odzwierciedlajg obecng
ocene dokonang przez Emitenta lub, w zaleznosci od przypadku, przez Zarzad Spdiki,
w odniesieniu do czynnikdw zewnetrznych, strategii biznesowej, plandw i celéw Emi-
tenta dotyczacych jego przysztej dziatalnosci. Wszystkie stwierdzenia dotyczace przy-
sztosci zawarte w niniejszej Prezentacji odnosza sie do kwestii obarczonych ryzykiem
i niepewnoscig. W zwiazku z tym, stanowig one lub moga stanowic¢ istotne czynniki,
ktére mogtyby spowodowac, ze rzeczywiste okolicznosci réznityby sie istotnie od prze-
widywanych w tych stwierdzeniach lub z takich stwierdzen wynikajacych. Wszystkie
stwierdzenia dotyczace przysztosci zawarte w niniejszej Prezentacji odzwierciedlaja
obecne oczekiwania Spdtki co do przysztych zdarzen i podlegaja wptywowi zaréwno
tych, jak i innych ryzyk, niepewnosci i zatozer dotyczacych dziatalnosci, wynikow, stra-
tegii rozwoju i ptynnosci Spotki. Spotka nie zobowigzuje sie do publicznego aktualizo-
wania lub uzupetniania jakichkolwiek stwierdzen dotyczacych przysztosci w wyniku
pojawienia sie nowych informacji, wystapienia przysztych zdarzen lub w innych przy-
padkach. Spoétka nie sktada zadnych oswiadczen, gwarancji ani zobowigzan, wyraznych
lub dorozumianych, co do doktadnosci, kompletnosci i poprawnosci informacji lub
opinii zawartych w niniejszej Prezentacji. Informacje zawarte w niniejszej Prezentacji sa
aktualne na dzien jej publikacji i moga ulec zmianie bez uprzedniego powiadomienia,
jak rowniez moga by¢ niekompletne lub skrécone oraz moga nie zawiera¢ wszystkich
istotnych informacji dotyczacych Spoétki. Spdtka nie ponosi odpowiedzialnosci za wy-
nik jakiejkolwiek decyzji lub dziatania podjetego na podstawie niniejszej Prezentacji.
Odpowiedzialnos¢ za wykorzystanie informacji zawartych w tym materiale spoczywa
wytacznie na osobie korzystajgcej z tego materiatu.



Kluczowe wydarzenia

kwiecien

Utworzenie nowej struktury
organizacyjnej z wyszczegdlnieniem
pionu Heads odpowiedzialnych

za poszczegolne obszary w ujeciu
strategicznym

wrzesien

Rozpoczecie drugiej emisji akcji
(Crowdfunding) z Crowdway.pl
Chcemy zebra¢ 2 min na otwarcie dwdch
kawiarnii, narzedzia do integracji wszyst-
kich kanatéw sprzedazy oraz zwiekszenie
wolumenu i asortymentu produktow
przedawanych przez Coffeedesk

Podpisanie umowy na nowy lokal
na warszawskim Powislu
Otwarcie planowane jest

na koncowke roku 2021.

Kontynuacja ekspansji zagranicznej:
zatrudnienie Business Development
Managera w Rumunii

Domkniecie struktury firmy, nowe
osoby na kluczowych stanowiskach -
Head of People & Culture,

Head of Technology.
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styczen

Start subskrypcji HilCoffeedesk

czerwiec

Realizacja planu ekspans;ji
zagranicznej i zatrudnienie lokalnych
agentéw sprzedazy — Czechy



I Kontynuacja wzrostu przychodoéow
9M 2021

Przychody w min PLN

+34%
80 min
60 min
B 40 min
B 20 min
— 0
9M - okres od stycznia 9M 2020 9M 2021
do wrzesnia
Dynamika 9m 2020 vs 9m 2021
+86%
B2B B2C Showroom



I Wzrosty sprzedazy w kanatach
dziatalnosci podstawowej

80 min

2127 819 588 281 70 487 798
1951728

13 017 864

60 min

40 min

20 min

9M 2020 B2B B2C Showroomy Pozostate 9M 2021

Struktura przychodéw w 9m 2021

~7% Showroom

~27% B2C

~66% B2B



Kontynuacja wzrostu w kanale

ecommerce (B2C) 9M’'21 w stosunku

do silnego 9M’20

Aktywni klienci B2C (tys.)

+17%

60 tys.

40 tys.

20 tys.

9M 2020 9M 2021

9M 2020 9M 2021
Zamowienia (tys.) 102 112 +9%
AOV (PLN) 166 168 +2%
Srednio zamoéwien 23 21 7%

na klienta

Sebastian
teski
Head of

Sales B2C

W 2020 roku lockdown oraz praca zdalna zmienity zachowania kon-
sumenckie. Wymusity doposazenie sie w dodatkowe sprzety czy
akcesoria. Nasi klienci czesciej wchodzili w role domowych baristow.
Ta tendencja miata wptyw na strukture sprzedazy w Coffeedesk,
w tym na zwiekszenie liczby zamdwien na jednego klienta.

Obecnie mamy do czynienia z normalizacja zachowan konsu-
menckich: zamowienia realizujg biezace potrzeby klientow. Dla-
tego liczba zamodwien per klient jest nizsza niz w 2020 roku. Co
istotne, wzrasta nam liczba aktywnych klientéw.



Wzrost kanatu B2B na rynkach
zagranicznych

Zamowienia B2B (tys.)

+ .7 % 20 tys.

10 tys.

9M 2020 9M 2021

Export AOV

Marcin W roku 2021 zwiekszylismysrednig wartos¢ zamowienia o pra-
Zamaro wie 30%, a liczba aktywnych klientéw wzrosta o 8%.

Head of Znaczaco poprawilismy efektywnos¢ proceséw logistyczno-
Sales B2B

-magazynowych, co wptyneto na obstuge naszych klientow.



I 9m 2020 do 9m 2021

9M 2020 FC 9M 2021 Dynamika
Przychody (PLN) 52 728 148,43 70 487 798,11 33,68%
EBIT 2 368 306,65 1154 349,87 -51,26%
EBIT % 4,49% 1,64% -2,85 p.p.
Zysk brutto 2 018 530,98 888 005,06 -56,01%
EBITDA 2 516 639,31 1 403 691,89 -44,22%
EBITDA % 4,77% 1,99% -2,78 p.p.

*FC — forecast

wzrost w stosunku do
roku poprzedniego

Spotka w roku 2021 zwiekszyta przychody
w kazdym kanale sprzedazy, co przetozy-
to sie na 34% wzrost w stosunku do roku
poprzedniego, wyniki spdtki sg zgodne
z oczekiwaniami.

Wzrost kosztéw operacyjnych w roku 2021
spowodowany jest gtéwnie zwiekszeniem
zatrudnienia zwiazanym z planami rozwo-
jowymi spdtki, w tym uruchomieniem no-
wych platform oraz ekspansja.



Stowniczek - definicje pojec¢

Aktywni klienci

liczba unikalnych adreséw e-mail przypisanych do zamaoéwien
ztozonych w danym przedziale czasowym

AOV

average order value — $rednia wartos¢ koszyka netto

Liczba zamoéwien

liczba zakupodw w sklepie zakonczonych
wystawieniem faktury

Srednio liczba zaméwien
na klienta

srednia liczba transakcji w przeliczeniu na jednego klienta



