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I Istotne wskazniki finansowe
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Kontynuacja dynamicznego wzrostu
przychodéw w H1 2021

Przychody w tys. PLN

+39%

40 tys.

20 tys.

H12020 H12021

B2B B2C Showroom



I Wzrosty sprzedazy w kanatach
dziatalnosci podstawowej

1447 541 46101
10 084 781 I
40 tys.
33248
— 20 tys.
0
H12020 B2B B2C Showroomy Pozostate H12021

Struktura przychodéw w H1 2021

~27% B2C

~6% Showroom

~66% B2B



I Kontynuacja wzrostu w H1 2021
w stosunku do silnego H1 2020

Aktywni klienci B2C (tys.)

+12%

40

30

H12020 H12021

@)
N

H1l 2020* H1 2021
Zaméwienia (tys.) 70 75 +7,0%
AOV (PLN) 165 166 +0,4%
Srednio zaméwien 198 1.89 50%

na klienta

* H12020: ogtoszenie lockdown w marcu



I Utrzymujacy sie dynamiczny
rozwoj B2B w H1 2021

+13,7%

H12020 H12021

12

«

Export

+28%

AOV



I Wyniki finansowe H1 2021

H1l 2020 H1l 2021 Dynamika
Przychody 33 247 975 46 100 923 39%
EBIT 1596 301 1450 205 -9%
EBIT % 4,80% 3,15% -1,66 p.p.
Zysk brutto 1278910 1255800 2%
EBITDA 1 664 788 1 598258 -4%
EBITDA % 5,01% 3,47% 1,54 p.p.

Spoétka w fazie realizacji kluczowych inwestycji w B2C oraz B2B

Poprawa Zmniejszenie Nizsza EBITDA
marzy wskaznika spowodowana
sprzedazy zadtuzenia gtéwnie wzrostem

kosztow powigzanych
z dalszym rozwojem
(wzrost zatrudnienia)

o1p.p. (H/H)



I H1 2021 w Coffeedesk -
najwazniejsze wydarzenia

H1 2021

Focus organizacyjny na realizacje
celoéw z pierwszej kampanii i
zawarcie umoéw na nowe platformy

sprzedazowe.
$
styczen maj
Start subskrypcji Start procesu
HilCoffeedesk dematerializacji akcji serii B
o1 (04) 05 (08)
T - T
kwiecien czerwiec
Utworzenie nowej Realizacja planu
struktury organizacyjnej ekspansji zagranicznej
Z wyszczegolnieniem pionu i zatrudnienie lokalnych
Heads odpowiedzialnych agentow sprzedazy —
za poszczegodlne obszary Czechy

W ujeciu strategicznym



